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Innovatiebox 
‘De Innovatiebox is een fiscale regeling in de vennoot-
schapsbelasting om innovatie te stimuleren, die van 
toepassing is op immateriële vaste activa. Deze regeling 
is zeer relevant voor het mkb. Ook onder mkb-bedrijven 
bevinden zich Willie Wortels’, stelt Daniël van Meijgaar-
den, senior fiscalist bij aaff (de nieuwe naam van de 
samenvoeging van Arab en Alfa).  
Bij het RB is Daniël vooral bekend door zijn jarenlange 
betrokkenheid bij Jong RB. Bij aaff zit hij in het team 
Hightech Maakindustrie dat veel kennis heeft van de 
Innovatiebox. Kennis die hij graag deelt. 
Niet iedere fiscalist komt in contact met de Innovatiebox. 
Daarom is het goed om te weten hoe die werkt, want de 
fiscale besparing kan aanzienlijk zijn. Daniël vat de belang-
rijkste punten samen en toont daarbij enkele voorbeelden.  

Wettelijk kader en voorwaarden 
Deze fiscale regeling geldt sinds 2017 en wie in aanmer-
king wil komen voor het lagere effectieve belastingtarief 
van 9% moet aan een aantal voorwaarden voldoen. Zo 
moet de innovatie (die dient te resulteren in een immate-
rieel vast activum) via eigen R&D-werkzaamheden te 
zijn gerealiseerd en is altijd een wbso-verklaring vereist.  
De aanvraag is mogelijk tot het moment dat de aanslag 
onherroepelijk vaststaat.Dat biedt adviseurs kansen bij 
overgestapte cliënten. Verder zijn er diverse administra-
tieve voorwaarden, ook voor de klant, in verband met 
verantwoording achteraf. 
Er is weinig jurisprudentie over de Innovatiebox; slechts 
drie uitspraken. Als een klant hiervoor in aanmerking 
komt, ga je in overleg met de belastingdienst over het 
deel van de winst dat in aanmerking komt voor de inno-
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vatiebox. De onderhandelingsruimte die dat biedt, is 
volgens Daniël ook de charme van de regeling. 

Eigendom 
Een vraag die bij de Innovatiebox vaak aan de orde is, is 
waar het eigendomsrecht ligt. Is dat bijvoorbeeld de 
houder van het IVA of bij de ontwikkelende afdeling 
R&D? Eigendomsrecht is ook een aandachtspunt bij 
herstructuren. Bijvoorbeeld zonder ‘indeplaatstreding’ 
kan een verkregen immaterieel activum niet als eigen 
R&D wordt aangemerkt en dan is de Innovatiebox niet 
van toepassing.  

Hoe berekenen? 
Er zijn meerdere methodes om de voordelen uit innovatie 
te berekenen. Dit gebeurt vaak op productniveau als de 
klant zijn administratie op orde heeft. Ook als de inkom-
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sten vooral uit royalties bestaan, wordt vaak voor deze 
methode gekozen. Meestgebruikt is een berekening op 
basis van kernfuncties en dat op basis daarvan de aan de 
R&D-afdeling toe te rekenen winst wordt berekend. Als 
derde mogelijkheid noemt hij de ‘cost-plus’-methode, 
daarbij gaat het om een procentuele winstopslag boven op 
de ontwikkelingskosten. ‘De berekeningsmethode is niet 
voorgeschreven, maar staat vrij.’ 

Light-versie 
Voor wie inschat dat het gebruik maken van de Innovatie-
box meer inspanning kost dan het oplevert, is de zoge-
noemde light-versie van de Innovatiebox een optie. Deze 
is volgens Daniël een stuk makkelijker. Wanneer wordt 
voldaan aan de voorwaarden is het een kwestie van 
aanvinken in de aangifte. 
Deze regeling houdt in dat gedurende drie jaar 25 procent 
met de ontwikkeling behaalde winst kan worden afge-
trokken, met een maximum van 25.000 euro per jaar. 
Als aandachtspunten noemt hij dat het ingangstijdstip 
van voortbrenging niet is gedefinieerd, en dat er geen 
voortbrengingskosten in mindering gebracht mogen 
worden. Deze kosten moeten wel bijgehouden worden. 

Innovatieve mobiliteit 
Vervolgens is de zaal aan Heleen Elbert, belastingadviseur 
uit het oosten van het land die zich heeft gespecialiseerd 
in mobiliteit. ‘Zeg je auto, dan zeg je Heleen’, introduceert 
Sylvester haar. Ze gaat in op innovatieve mobiliteit. 

Check altijd fiscale eisen 
Als aftrap toont ze op het scherm twee nieuwe vervoer-
middelen, waaronder een Tesla cybertruck. ‘Stel dat een 
klant dit nieuwe vervoersmiddel heeft en vraagt hoe het 
fiscaal zit. Is een cybertruck een vrachtwagen?’ Daarop 
vertelt ze dat een verkoper deze kan aanprijzen als een 
vrachtwagen, net als de RDW. Maar fiscaal hebben we 
andere eisen. Haar advies is: check altijd de fiscale eisen. 
Onthoud artikel 3 van de wet BPM en artikel 3 van het 
besluit inrichtingseisen motorrijtuigbelasting. 
Vervolgens vertelt ze dat er vanaf 2027 geen licht meer zit 
tussen de definitie van het RDW en de Belastingdienst.
Vanaf 2027 is de categorisering van de RDW leidend. 
Kortom, als de RDW dan zegt dat het een truck is, is het 
ook fiscaal een truck.  

Fiscale subsidies 
Afgelopen jaren waren er veel subsidieregelingen. 
Heleen somt een rijtje op: SEBA, SPUK-zebus, AanZet, 
STour, SPRILA, SPULA en SWIM. Daarvan is nagenoeg 
niets meer over. Wie wil weten wat nog wel kan, advi-
seert ze om op de website van Nederland Elektrisch te 
kijken, waar de informatie overzichtelijk bij elkaar staat.  
Twee subsidies zijn op dit moment nog wel van toepas-
sing, en dat zijn AanZET en SWIM. AanZet betreft een 
aanschafsubsidieregeling Zero-Emissie-Truck voor 
nieuwe en volledig emissievrije vrachtwagens. SWIM 
staat voor Subsidieregeling Waterstof in Mobiliteit.  
Wie hierin geïnteresseerd is, adviseert ze contact op te 

nemen met de RVO, de Rijksdienst voor Ondernemend 
Nederland, waarover ze zeer lovend is. ‘Ze nemen de 
telefoon op als je belt, denken mee en geven antwoord. 
En als je een mail stuurt, zoeken ze het voor je uit.’ 

Ontwikkelingen 
Meermaals noemt ze dat belasting sneller verandert dan 
het weer. Wat ze vandaag vertelt, kan morgen dus 
alweer anders zijn. Er is aangekondigd dat in het voorjaar 
van 2025, binnenkort dus, het autobelastingverhaal 
wordt herzien. ‘Wat er precies gaat gebeuren, weet ik 
niet. Als u iets weet, hoor ik het graag.’  
Ze noemt ontwikkelingen die al bezig zijn. Een tendens 
die al enkele jaren geleden in gang is gezet, is dat de 
fiscale behandeling is gekoppeld aan CO2-uitstoot. Een 
andere methode om milieuvriendelijk rijden te 
stimuleren,is de instelling van emissievrije zones. Ze 
stelt dat in Nederland niet zoveel meer te halen is, maar 
in Europa wellicht nog wel. 
 

Laadkwesties 
Het opladen van elektrische auto’s brengt meerdere 
vragen met zich mee. Hoe moet je ermee omgaan als 
iemand de auto van de zaak thuis oplaadt? Het stand-
punt van de belastingdienst hierover is onlangs herzien. 
Ander punt is bidirectioneel laden. ‘De auto is in feite 
een powerbank op wielen. Dit betekent dat je op kosten 
van de zaak je auto kan opladen en vervolgens thuis met 
deze energie in je bubbelbad kan gaan zitten. Dat is loon 
in natura en fiscaal dus relevant.’ 
Ze eindigt met de vraag of de vaste percentages waarvan 
bij de bijtelling wordt uitgegaan – onder verwijzing naar 
box 3 – wel rechtvaardig zijn. Is het niet tijd voor een 
massaal bezwaar tegen de bijtelling ‘betalen naar gebruik’? 
In de zaal melden zich hiervoor wel enkele medestanders, 
maar van een brede beweging is nog geen sprake.  

Rondetafelgesprek 
De middag wordt afgesloten met een rondetafelgesprek 
over innovatie onder leiding van Sylvester Schenk. Aan 
zijn rechterzijde zitten AI-specialisten Cornel van de 
Heiden (director Technology van Nextens) en Maarten 
Harbers (senior manager bij Deloitte). Aan zijn linker-
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zijde fiscalisten Marieke van de Veer-Bosch (Bentacera) 
en bestuurslid Willem Faassen (Bloemsma+Faassen), die 
beiden in hun kantoor innovaties met AI doorvoeren en 
vertellen over hun praktijkervaring. 

Eigen ChatGPT
Als aftrap maakt Cornel van der Heiden een onderscheid 
tussen de zogenaamde generatieve mogelijkheden van 
AI, zoals ChatGPT en de controlerende AI, die in feite al 
lang onder ons zijn. Denk aan het controleren van een 
identiteit door het maken van een foto van paspoort en 
selfie. ‘Generatieve AI is afhankelijk van wat – welke 
governance – je erin stopt. Als je niet weet waar de infor-
matie op gebaseerd is, kan er veel misgaan. Bekend voor-
beeld is dat twee advocaten via ChatGPT op zoek gingen 
naar rechtspraak en info kregen die er realistisch uitzag, 
maar nergens op gebaseerd was.  
Dergelijke missers zijn te voorkomen door een eigen 
ChatGPT te bouwen. Dit doet Deloitte. Daarmee is er 
zekerheid waarop de informatie is gebaseerd en garantie 
dat vertrouwelijk wordt omgegaan met eigen klantdata. 
Ook concurrentieoverwegingen zijn hierbij vanzelf van 
belang. Marieke vertelt dat ze ook een eigen ChatGPT 
zouden willen. Door de omvang van hun kantoor 
hebben zij hiertoe minder mogelijkheden. Met een 
derde partij onderzoeken zij momenteel wat kan. 

Rol RB
Vraag die naar aanleiding hiervan aan de orde komt, is wat 
het RB hierin kan betekenen. Willem herkent dat meer 
leden in kleinere organisaties werken en daarmee beperkt 
zijn in hun mogelijkheden. Hij vertelt dat het RB zich 
hierin aan het verdiepen is. Vraag daarbij is wat de markt 
aan oplossingen biedt en of die betaalbaar zijn. Als moge-
lijkheid noemt hij het combineren van data (kennisbank 
BVT) van het RB met data van betrokken kantoren. Hij 
vraagt zich af wat dit kost. En krijgt direct als wedervra-
gen: om te bouwen of om te hebben? En wat zou de rol 
van het RB hierin kunnen zijn? 
Cornel vertelt dat elke marktpartij bezig is om een 
systeem te bouwen om data te ontsluiten. Ook omdat, als 
ze dat niet doen, alle data in OpenAI gaan. Hij stelt dat het 
benutten van AI niet duur hoeft te zijn als je het gebruikt 
voor het maken van een duidelijke brief, of bijvoorbeeld 
een toelichting op de Innovatiebox. Maar dan heeft hij 
het niet over het kritieke pad ofwel advisering.  

Zijn verwachting is dat het een paar ton kost om iets 
dergelijks te bouwen. Willem gaat ervan uit dat het RB 
dit niet zelf gaat doen, maar daarvoor een marktpartij 
gaat inschakelen. ‘Dat zijn we historisch zo gewend, net 
zoals we geen eigen aangiftesoftware hebben.’ En voor 
de goede orde: dit is niet op korte termijn te verwachten.

Data 
Slim datagebruik bepaalt het succes van het kantoor van 
de toekomst, is de stellige overtuiging van Marieke. 
Haar kantoor heeft hier ambitie in. Ze schetst een eerste 
makkelijk te nemen stap, namelijk het signaleren met 
behulp van informatie uit Excelbestanden. ‘Op korte 
termijn kom je al heel ver met Excel. Haal gegevens uit 
je aangiftepakket. Laat Excel voor je zoeken op box 3, op 
excessief lenen.’ Klanten informeren ze vervolgens op 
maat als dit voor hen relevant is. Cornel voegt hieraan 
toe dat je op basis van data de vraag van de ondernemer 
beter kunt beantwoorden. 

Meerwaarde 
Waar is komende jaren meer meerwaarde met AI te 
halen: in de advisering of de aangifte? In beide, denkt 
Maarten. Waarop hij vaststelt dat in de aangifte al veel is 
geautomatiseerd, en dat in de advisering de komende 
jaren meer stappen kunnen worden gezet door het beter 
en makkelijker ontsluiten van informatie. Door AI 
zullen bijvoorbeeld Europese fiscale regels veel makkelij-
ker te vinden zijn dan in een onbekende bundel. 
AI betekent ook een ander klantcontact. De verwach-
ting is dat klanten ook meer informatie tot zich nemen 
en dus met andere vragen komen. Net zoals patiënten 
tegenwoordig bij de huisarts niet vragen wat ze sche-
len, maar bevestiging zoeken van hun conclusie en de 
hierbij geldende medicatie willen.  
Cornel vult hierbij aan dat een goed geverifieerde data-
bank ook verbanden kan aangeven. ‘Verbanden die we 
zelf niet direct zien, maar die met AI onder de aandacht 
kunnen worden gebracht.’ Als ideaalbeeld voor klant-
systemen schetst hij als eerste stap een generieke stap, 
die te vergelijken is met de checklist, maar dan geauto-
matiseerd. Stap 2 is meer klantspecifiek, waarmee met 
behulp van wiskundige patronen kan worden voor-
speld en zo overbodig werk kan worden voorkomen. 

Adviezen 
Tot slot wordt gevraagd wat de deelnemers aan de tafel 
RB-leden adviseren. Willem adviseert leden om de 
mogelijkheden te verkennen, er vooral mee aan de slag 
te gaan.  ‘Dat kan heel laagdrempelig. Kijk hoe het 
werkt.’ Maarten heeft drie tips. Namelijk: stop geen 
klantdata in AI/ChatGPT, want die zijn openbaar. Maak 
prompts specifiek. Als je er bijvoorbeeld een wettekst 
bijvoegt, dan krijg je betere antwoorden. En tot slot: 
ChatGPT is een taalmodel en kan dus niet rekenen. 
Met de conclusie dat er sprake is van ‘still confused but 
on a higher level and about more important things’ 
sluit Sylvester Schenk hierna het rondetafelgesprek af. 
Want de bitterballen roepen. 


